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Die Grundlagen des 
Marketing
Mit gezieltem Marketing steigern Unternehmen Marken- und Produkt- 
bekanntheit bei potenziellen Kunden. Hierzu gilt es zunächst, Markt-  
und Kundenbedürfnisse zu analysieren. Denn nur wer seine Zielgruppe 
kennt, kann erfolgversprechende Marketingstrategien entwickeln und  
daraus geeignete Maßnahmen ableiten und umsetzen. Machen Sie sich  
mit den Grundlagen des Marketing vertraut. So können Sie Ihr Unter- 
nehmen und Produkte zielorientiert am Markt platzieren.

Lernziele

Ihnen ist klar, warum es ohne Marketing heute nicht 
mehr geht.

Sie können die Kundenorientierung in Ihrem Unter- 
nehmen steigern, da Sie lernen, Kundenerwartungen  
besser zu verstehen und damit Ihre Arbeit besser auf 
den Kunden ausrichten können.  

Sie kennen die drei wichtigsten Schritte des Marketing- 
prozesses sowie deren Ziele. 

Sie lernen, Marketingmaßnahmen auf Ihr Unternehmen,  
Ihre Produkte und Dienstleistungen und auf den Kunden 
abzustimmen.

Sie können eine zielführende Marketingstrategie und 
einen Marketingplan erarbeiten und umsetzen.

Buchungsnummer: 2699

Teilnehmer:innenkreis:  
Alle, die mit der Marketingabteilung 
zusammenarbeiten sowie jeder, der 
mehr über die Rolle des Marketing 
erfahren und dessen Bedeutung  
für das Unternehmen verstehen 
möchte. 

Lerndauer: 

ca. 1 Stunde

Sprachen: 

Einzelpreis:  

€ 49,- zzgl. MwSt. | € 58,31 inkl. MwSt.

Paketpreise ab 50 Lizenzen auf Anfrage
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