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Rhetorik fiir Fiihrungskrafte im Vertrieb (Prasenz)

Uberzeuge souverin, gezielt und wirkungsvoll

Selbst die beste Idee will positiv und wirkungsvoll vermittelt sein. Die Fiihrungsrhetorik lehrt die hohe Kunst der
Uberzeugung, der gekonnt authentischen Selbstdarstellung und des sicheren Auftretens - sowohl in kleinen als auch
vor groBen Gruppen. In diesem Intensivtraining erfahrst du GesetzmaBigkeiten, die durch langjéahrige, nachhaltige
Analyse der besten Redner:innen ermittelt wurden. Einzeln und in Kleingruppen trainierst du dieses Know-how, um
es kiinftig souveran fiir deinen personlichen Verkaufserfolg zu nutzen.

Inhalte

Psychologische Grundlagen
® Besonderheiten der Fiihrungsrhetorik.
® Fremdbild - Selbstbild.

Unsicherheit, Lampenfieber, Nervositat
® Ursachen und Quellen analysieren und wirkungsvolle Bewaltigungsstrategien entwickeln.
® Tipps zum Abbau von Unsicherheiten.

Neuro-Kommunikation

® Wie erzielst du mit Worten die gréBte Wirkung?

® \Welche Begriffe solltest du eher vermeiden?

® Mit Neuro-Kommunikation entwickelst du eine souverdne Sprache, die liberzeugend wirkt.

Individuelle Verbesserung deiner Rhetorik
® Sprache und Stimme als Ausdrucks- und Beeinflussungsmittel.
® Sprechverhalten, Stimme, Artikulation, Atemtechnik.

Sprechbewusstsein und Kérpersprache
® Treffsichere Wortwahl.
® Korpersprache bewusst, authentisch und wirkungsvoll einsetzen.

Empfangerorientierung

® \\Vie baust du einen Spannungsbogen auf?

® \WVie du anstelle auf der Sachebene zu referieren, dein Publikum auf der Emotionsebene ansprichst und dadurch
gespannte Aufmerksamkeit erzeugst.

® \WVie du dein Sprechbewusstsein durch treffsichere Wortwahl starkst und vor jedem Publikum souveran und packend
referierst.

Schwierige Situationen gekonnt meistern

® \Wie du geschickt mit Zwischenrufen umgehst und sie als Steigbligel benutzt, um sich in den Sattel zu schwingen.
® \\Ver fragt - der:die fiihrt!

® Fragetechniken als Mittel, um deinen VVortragsstil entscheidend zu verbessern und dein Publikum zu tiberzeugen.

Rhetorische Schlagfertigkeit entwickeln

® Spontanreaktionsvermoégen aktivieren - humorvoll nutzen.

® Mit Engagement und Authentizitat zum Verkaufserfolg: Die Flihrungskraft als Vorbild und Leader. So
baust du deine rhetorischen Fahigkeiten gezielt und professionell aus!

Lernumgebung

In deiner Online-Lernumgebung findest du nach deiner Anmeldung niitzliche Informationen, Downloads und Extra-Services
zu dieser QualifizierungsmaBnahme.
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Dein Nutzen

® Du lernst die Macht und Einflussméglichkeiten der Sprache und somit die Kraft der Fiihrungsrhetorik kennen
und trainierst diese intensiv in Kleingruppen.

® Du erkennst, wie du dich durch die Art deines Auftritts und deiner Aussage in deiner AuBenwirkung vorteilhaft von
anderen unterscheidest.

® Du weif3t, wie man einen Spannungsbogen aufbaut, ein Publikum sowohl auf der Sach- als auch auf der Emotionsebene

abholt.

Du trainierst, deine Kérpersprache authentisch und wirkungsvoll einzusetzen.

Du féangst schwierige Situationen konstruktiv auf.

Du gehst mit Lampenfieber und Stress bewusst um.

Du vermittelst komplizierte Sachverhalte verstandlich und anschaulich.

Du referierst vor jedem Publikum souveran und packend.

Methoden

Intensives, praxisbasiertes Training mit Redeaufgaben, Teilnehmerprasentationen, Videotraining mit anschlieBender
Analyse nach individueller Abstimmung, Einzel- und Gruppenarbeiten, Ubungen und Selbstreflexion, Praxistransfer in
Kleingruppen, Teilnehmenden- und Trainerfeedback, Erfahrungsaustausch.

Teilnehmer:innenkreis

Erfahrene und neu ernannte Fiihrungskréafte aus Vertrieb, technischem Verkauf und beratenden Berufen, Flihrungskréfte
aus dem IT-Bereich, freiberuflich tatige Flihrungskrafte.

Open Badges - Zeige auch digital, was du kannst.

Open Badges sind anerkannte, digitale Teilnahmezertifikate. Diese verifizierbaren Nachweise sind
der aktuelle Standard fiir die Einbindung in Karrierenetzwerken wie z.B. LinkedIn.

haufe
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Damit zeigst du digital, tiber welche Kompetenzen du verfiigst.
Qualifizierung 4.0

Nach erfolgreichem Abschluss erhéltst du von uns ein Open Badge.

Mehr erfahren kannst du unter:
https://www.haufe-akademie.de/seminare-lehrgaenge/trending-topics/open-badges

Trainer:in

7 -‘\ Udo Gast

= Diplom Sozial-Okonom, medizinische
Ausbildung, tiber 30 Jahre
Unternehmer, zertifizierter Business

Markus Miksch
Einzelhandelskaufmann, zertifizierter
Trainer und Business Coach mit den
Schwerpunkten Rhetorik,

3 Coach und Keynote Speaker mit den Korpersprache,

__f Schwerpunkten Flihrungskrafteentwicklung,
Unternehmensfiihrung, Vertriebstraining und Executive
Krisenmanagement, Coaching. Seit 1997 Erfahrung als
Personalentwicklung, Verkauf und Fiihrungskraft in internationalen

Kommunikation. Sachbuchautor, Konzernen in den Bereichen Vertrieb


https://www.haufe-akademie.de/seminare-lehrgaenge/trending-topics/open-badges
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Podcast -Erfolg braucht und Marketing. Buchautor und
Verantwortung - & Ehrenrichter am Keynote Speaker.

Sozialgericht Liineburg.

Olaf Schild

Industriekaufmann, zertifizierter
Business Coach und Trainer mit den
Schwerpunkten Rhetorik,

Jorg Rohrbach

Diplom-Versicherungsbetriebswirt,

Vertriebscontrolling, selbsténdig

/Geschaftsfiihrer seit 1998 in der

Finanz- und Versicherungswirtschaft, Korpersprache,

seit 2007 Kommunikationstrainer und Fiihrungskrafteentwicklung,

Coach fiir Flihrungskrafte Vertriebstraining, Mindset und
Motivation und Executive Coaching.
Seit 2000 Erfahrung als Fiihrungskraft
in KMU’s in den Bereichen
internationalen Vertrieb. Buchautor
und Keynote Speaker.

Britta von der Linden

Mein Anliegen ist es, mit lhnen neue
Fahigkeiten und Sichtweisen zu
entwickeln, damit Sie sich, Ihr Handeln
fiir sich und Ihre Mitarbeitenden auf
die nachste Stufe heben kdnnen.
Praktisches Knowhow und
theoretisches Wissen sind die Basis,
Sie zu fordern und zu fordern.

Details zur Weiterbildung

Training | Prasenz

2 Tage
max. 10 Teilnehmer:innen

Termine

06.-07.07.2026 23.-24.02.2027

Frankfurt a. M. Hamburg
Veranstaltungsort Veranstaltungsort

Novotel Frankfurt City Mercure Hotel Hamburg City
Tage & Uhrzeit Tage & Uhrzeit

Montag, 06.07.2026 Dienstag, 23.02.2027
09:00 Uhr - 17:00 Uhr 09:00 Uhr - 17:00 Uhr
Dienstag, 07.07.2026 Mittwoch, 24.02.2027
09:00 Uhr - 17:00 Uhr 09:00 Uhr - 17:00 Uhr

Aktuelle Termine und weitere Informationen findest du unter www.haufe-akademie.de/5672

Teilnahmegebiihr


https://www.haufe-akademie.de/5672
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€ 1.540,- zzgl. MlwSt.

€ 1.832,60 inkl. MwSt.

Die angegebene Teilnahmegeblihr beinhaltet

® ein gemeinsames Mittagessen pro vollem Seminartag,

® Pausenverpflegung und

® umfangreiche Arbeitsunterlagen.

Die Ubernachtungskosten im Hotel werden von den Teilnehmenden direkt mit dem Hotel abgerechnet. Fiir die
Hotelbuchung findest du in deiner Lernumgebung ein Reservierungsformular.

Deine Anmeldemdglichkeiten

Online: www.haufe-akademie.de/5672
E-Mail: anmelden@haufe-akademie.de

Buche deine Weiterbildung einfach und schnell online. Gib sonst bitte unbedingt den Namen des Teilnehmenden und die
vollstéandige Rechnungsanschrift mit Telefonnummer sowie E-Mail-Adresse an.

In unserem Bereich Fragen & Antworten (FAQ) findest du alle Antworten auf die hdufigsten Fragen rund um unsere

Weiterbildungen:
https://www.haufe-akademie.de/faqgs

Unsere ausfiihrlichen Teilnahmebedingungen findest du auch im Internet unter www.haufe-akademie.de/agb oder im

Gesamtprogramm.
Die vollstandigen Datenschutzbestimmungen findest du unter www.haufe-akademie.de/datenschutz.

Haufe Akademie GmbH & Co. KG

Munzinger StraBe 9, 79111 Freiburg, www.haufe-akademie.de, Beratung: Tel.: +49 761595339-00, service@haufe-akademie.de



https://www.haufe-akademie.de/5672
mailto:anmelden@haufe-akademie.de
https://www.haufe-akademie.de/faqs
https://www.haufe-akademie.de/agb
https://www.haufe-akademie.de/datenschutz
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Rhetorik fiir Fihrungskrafte im Vertrieb (Live-Online)

Uberzeuge souverin, gezielt und wirkungsvoll

Selbst die beste Idee will positiv und wirkungsvoll vermittelt sein. Die Fiihrungsrhetorik lehrt die hohe Kunst der
Uberzeugung, der gekonnt authentischen Selbstdarstellung und des sicheren Auftretens - sowohl in kleinen als auch
vor groBen Gruppen. In diesem Intensivtraining erfahrst du GesetzmaBigkeiten, die durch langjéahrige, nachhaltige
Analyse der besten Redner:innen ermittelt wurden. Einzeln und in Kleingruppen trainierst du dieses Know-how, um
es kiinftig souveran fiir deinen personlichen Verkaufserfolg zu nutzen.

Inhalte

Psychologische Grundlagen
® Besonderheiten der Fiihrungsrhetorik.
® Fremdbild - Selbstbild.

Unsicherheit, Lampenfieber, Nervositat
® Ursachen und Quellen analysieren und wirkungsvolle Bewaltigungsstrategien entwickeln.
® Tipps zum Abbau von Unsicherheiten.

Neuro-Kommunikation

® Wie erzielst du mit Worten die gréBte Wirkung?

® \Welche Begriffe solltest du eher vermeiden?

® Mit Neuro-Kommunikation entwickelst du eine souverdne Sprache, die liberzeugend wirkt.

Individuelle Verbesserung deiner Rhetorik
® Sprache und Stimme als Ausdrucks- und Beeinflussungsmittel.
® Sprechverhalten, Stimme, Artikulation, Atemtechnik.

Sprechbewusstsein und Kérpersprache
® Treffsichere Wortwahl.
® Korpersprache bewusst, authentisch und wirkungsvoll einsetzen.

Empfangerorientierung

® \\Vie baust du einen Spannungsbogen auf?

® \WVie du anstelle auf der Sachebene zu referieren, dein Publikum auf der Emotionsebene ansprichst und dadurch
gespannte Aufmerksamkeit erzeugst.

® \WVie du dein Sprechbewusstsein durch treffsichere Wortwahl starkst und vor jedem Publikum souveran und packend
referierst.

Schwierige Situationen gekonnt meistern

® \Wie du geschickt mit Zwischenrufen umgehst und sie als Steigbligel benutzt, um sich in den Sattel zu schwingen.
® \\Ver fragt - der:die fiihrt!

® Fragetechniken als Mittel, um deinen VVortragsstil entscheidend zu verbessern und dein Publikum zu tiberzeugen.

Rhetorische Schlagfertigkeit entwickeln

® Spontanreaktionsvermoégen aktivieren - humorvoll nutzen.

® Mit Engagement und Authentizitat zum Verkaufserfolg: Die Flihrungskraft als Vorbild und Leader. So
baust du deine rhetorischen Fahigkeiten gezielt und professionell aus!

Lernumgebung

In deiner Online-Lernumgebung findest du nach deiner Anmeldung niitzliche Informationen, Downloads und Extra-Services
zu dieser QualifizierungsmaBnahme.
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Dein Nutzen

® Du lernst die Macht und Einflussméglichkeiten der Sprache und somit die Kraft der Fiihrungsrhetorik kennen
und trainierst diese intensiv in Kleingruppen.

® Du erkennst, wie du dich durch die Art deines Auftritts und deiner Aussage in deiner AuBenwirkung vorteilhaft von
anderen unterscheidest.

® Du weif3t, wie man einen Spannungsbogen aufbaut, ein Publikum sowohl auf der Sach- als auch auf der Emotionsebene

abholt.

Du trainierst, deine Kérpersprache authentisch und wirkungsvoll einzusetzen.

Du féangst schwierige Situationen konstruktiv auf.

Du gehst mit Lampenfieber und Stress bewusst um.

Du vermittelst komplizierte Sachverhalte verstandlich und anschaulich.

Du referierst vor jedem Publikum souveran und packend.

Methoden

Intensives, praxisbasiertes Training mit Redeaufgaben, Teilnehmerprasentationen, Videotraining mit anschlieBender
Analyse nach individueller Abstimmung, Einzel- und Gruppenarbeiten, Ubungen und Selbstreflexion, Praxistransfer in
Kleingruppen, Teilnehmenden- und Trainerfeedback, Erfahrungsaustausch.

Teilnehmer:innenkreis

Erfahrene und neu ernannte Fiihrungskréafte aus Vertrieb, technischem Verkauf und beratenden Berufen, Flihrungskréfte
aus dem IT-Bereich, freiberuflich tatige Flihrungskrafte.

Open Badges - Zeige auch digital, was du kannst.

Open Badges sind anerkannte, digitale Teilnahmezertifikate. Diese verifizierbaren Nachweise sind
der aktuelle Standard fiir die Einbindung in Karrierenetzwerken wie z.B. LinkedIn.

haufe
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Damit zeigst du digital, tiber welche Kompetenzen du verfiigst.
Qualifizierung 4.0

Nach erfolgreichem Abschluss erhéltst du von uns ein Open Badge.

Mehr erfahren kannst du unter:
https://www.haufe-akademie.de/seminare-lehrgaenge/trending-topics/open-badges

Trainer:in

7 -‘\ Udo Gast

= Diplom Sozial-Okonom, medizinische
Ausbildung, tiber 30 Jahre
Unternehmer, zertifizierter Business

Markus Miksch
Einzelhandelskaufmann, zertifizierter
Trainer und Business Coach mit den
Schwerpunkten Rhetorik,

3 Coach und Keynote Speaker mit den Korpersprache,

__f Schwerpunkten Flihrungskrafteentwicklung,
Unternehmensfiihrung, Vertriebstraining und Executive
Krisenmanagement, Coaching. Seit 1997 Erfahrung als
Personalentwicklung, Verkauf und Fiihrungskraft in internationalen

Kommunikation. Sachbuchautor, Konzernen in den Bereichen Vertrieb


https://www.haufe-akademie.de/seminare-lehrgaenge/trending-topics/open-badges

- Buchungsnummer
&\ haufe akademie Prasenz: 5672 / Live-Online: 32110
Podcast -Erfolg braucht und Marketing. Buchautor und
Verantwortung - & Ehrenrichter am Keynote Speaker.

Sozialgericht Liineburg.

Olaf Schild

Industriekaufmann, zertifizierter
Business Coach und Trainer mit den
Schwerpunkten Rhetorik,

Jorg Rohrbach

Diplom-Versicherungsbetriebswirt,

Vertriebscontrolling, selbsténdig

/Geschaftsfiihrer seit 1998 in der

Finanz- und Versicherungswirtschaft, Korpersprache,

seit 2007 Kommunikationstrainer und Fiihrungskrafteentwicklung,

Coach fiir Flihrungskrafte Vertriebstraining, Mindset und
Motivation und Executive Coaching.
Seit 2000 Erfahrung als Fiihrungskraft
in KMU’s in den Bereichen
internationalen Vertrieb. Buchautor
und Keynote Speaker.

Britta von der Linden

Mein Anliegen ist es, mit lhnen neue
Fahigkeiten und Sichtweisen zu
entwickeln, damit Sie sich, Ihr Handeln
fiir sich und Ihre Mitarbeitenden auf
die nachste Stufe heben kdnnen.
Praktisches Knowhow und
theoretisches Wissen sind die Basis,
Sie zu fordern und zu fordern.

Details zur Weiterbildung

Training | Online

2 Tage
max. 10 Teilnehmer:innen

Starttermine

Aktuelle Termine und weitere Informationen findest du unter www.haufe-akademie.de/32110

Teilnahmegebiihr

€ 1.540,- zzgl. MlwSt.
€ 1.832,60 inkl. MwSt.

Deine Anmeldemdglichkeiten

Online: www.haufe-akademie.de/5672
E-Mail: anmelden@haufe-akademie.de

Buche deine Weiterbildung einfach und schnell online. Gib sonst bitte unbedingt den Namen des Teilnehmenden und die
vollstandige Rechnungsanschrift mit Telefonnummer sowie E-Mail-Adresse an.


https://www.haufe-akademie.de/32110
https://www.haufe-akademie.de/5672
mailto:anmelden@haufe-akademie.de
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In unserem Bereich Fragen & Antworten (FAQ) findest du alle Antworten auf die hdufigsten Fragen rund um unsere

Weiterbildungen:
https://www.haufe-akademie.de/faqs

Unsere ausfiihrlichen Teilnahmebedingungen findest du auch im Internet unter www.haufe-akademie.de/agb oder im

Gesamtprogramm.
Die vollstandigen Datenschutzbestimmungen findest du unter www.haufe-akademie.de/datenschutz.

Haufe Akademie GmbH & Co. KG

Munzinger StraBe 9, 79111 Freiburg, www.haufe-akademie.de, Beratung: Tel.: +49 761595339-00, service@haufe-akademie.de
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